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Grupo BBVA

El Grupo financiero BBVA
participa 100% en la actividad
inmobiliaria y lo hace con
vocacion industrial a través de
su filial ANIDA.

Los Desarrollos Urbanos de
Anida son de gran
singularidad por su tamafio y
potencial, centrando la
actividad en el planeamiento y
la urbanizacion, e impulsando,
como motor del proyecto y
futura consolidacion, la
edificacion residencial en las
parcelas resultantes de la
gestion realizada.

La rotacion de la cartera, otra
clave del éxito del modelo
Anida, hace que la compra de
suelo en su fase inicial y su
posterior venta como suelo
transformado, genere negocio
recurrente.
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Soluciones para el Negocio Inmobiliario

PARA ANIDA, EL COMPROMISO DE
GARANTI’A, CONTINUIDAD Y EVOLUCIAON
DE PRINEXZ2 1 FUE EL FACTOR
DECISIVO

“Creemos que PRINEX21 es la solucién vertical que
mejor se adapta al sector inmobiliario. Sin duda, el
know-how desarrollado por Shebel en todos estos afios

es la mayor sefia de identidad del producto”

Juan Enrique Gonzélez Laguna
Director de Tecnologia del Area Inmobiliaria de Anida

Anida es cliente de Grupo Shebel desde enero de 1994. La compaifiia
-denominada entonces BBVA Inmobiliaria- aposté por PRINEX21,
software empresarial para la actividad inmobiliaria que en aquella
época acababa de nacer en su primera version MS-DOS. En aquel
momento Anida se convirti6 en una de las primeras instalaciones
paradigmaticas de Shebel.

El proceso de implantacién fue complejo dado el numero de
sociedades e inmuebles con diversas promociones de variada
casuistica y el considerable volumen de su cartera de inmuebles.

Trece afios mas tarde, y tras haber vivido desde la evolucion de
PRINEX21, tanto tecnoldgica (desde MS-DOS hasta las ultimas
versiones Windows) como funcional, Anida sigue apostando por
PRINEX21. “Creemos que PRINEX21 es la solucién vertical que mejor
se adapta al sector inmobiliario. Sin duda, el know-how desarrollado
por Shebel en todos estos afios es la mayor sefia de identidad del
producto”, afirma Juan Enrique Gonzalez Laguna, Director de
Tecnologia del Area Inmobiliaria de Anida. “La implantacion de un
software empresarial en una compafia cono Anida no fue tarea facil.
Por ello, desde el primer momento hicimos una apuesta firme y
decidida por sacar el proyecto adelante.”

Otro gran reto ha sido la adecuaciéon del software a las necesidades
de la compadia. La evolucién de Anida en el mundo inmobiliario ha
motivado la adaptacion de PRINEX21 a nuevos escenarios. “Debido a
cambios organizativos motivados fundamentalmente por Ila
expansion geografica de la compafiia, fue preciso reimplantar
muchas areas de la aplicacion y formar a nuevos usuarios. El
proceso fue absolutamente satisfactorio, y asi sigue hasta ahora. En
la actualidad contamos con un servicio especial de mantenimiento
que nos ofrece la resolucién de incidencias en un plazo maximo de
24 horas, asi como la disposicién de un técnico especializado como
Unico interlocutor”, nos sigue contando Juan Enrique Gonzalez.
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Recientemente, la compafiia ha implementado también la pasarela
de publicaciéon de productos de PRINEX21 con NEWLAR, portal
inmobiliario de Grupo Shebel. Por otra parte, Anida ha apostado
también por Grupo Shebel para integrar PRINEX21 con otros
sistemas informaticos externos; concretamente con un CRM propio
de la compaiia y comln a toda la Corporaciéon BBVA, que recoge los
datos de clientes procesados en PRINEX21.

Finamente, Juan Enrique sefiala: “En Anida exigimos a nuestros
colaboradores compromiso de servicio, continuidad y garantias de
evolucién. Después de tantos afios trabajando con Shebel, para
nosotros es muy grato haber contribuido en la evolucién de su
producto. El liderazgo de PRINEX21 con sus mas de mil instalaciones
demuestra el acierto de la apuesta que en su dia hicimos por esta
solucion.”
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